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Mit einem Algorithmus zum

passenden Vermogensverwalter?

Algorithmen bendtigen Daten. FinGuide hat einen Weg gefunden, auch in einem intransparenten
Markt mithilfe eines Algorithmus fir Kunden den passenden Vermogensverwalter zu finden.

Matthias Hunn
Griinder &
Geschaéftsfiihrer
FinGuide AG

b Social Media, Spotify oder Google:
O Algorithmen analysieren unser Verhalten

und unterbreiten Vorschlige fiir Inhalte,
die uns entsprechen. Je grosser die verarbeitete
Datenmenge, desto priziser die Vorschlige. Die
Schweizer Firma FinGuide setzt seit finf Jahren
einen Algorithmus ein, um fiir Anleger:innen den
passenden Vermogensverwalter zu identifizieren.

Priifung und Datenerfassung

Das Schweizer Private Banking ist intransparent. Auf
den Webseiten von Privatbanken und unabhingi-
gen Vermogensverwaltern finden sich kaum auswert-
bare Daten. Beim Aufspiiren von Anbietern, die ihrer
Kundschaft einen echten Mehrwert bieten, spannt

FinGuide mit der firstfive AG zusammen. Deren Kern-
kompetenz ist die detaillierte Analyse von Renditen
und Kosten von Vermégensanlagen. Bei Anbietern, die
ihre Leistungen nicht von firstfive analysieren lassen,
tbernimmt FinGuide die Analyse. Wer den Rendite-
test bestanden hat, wird im nichsten Schritt auf faires
Geschiftsgebaren gepriift. Dabei geht es insbesondere
darum, diejenigen auszusondern, die mit versteckten
Kosten arbeiten. Banken und unabhingige Vermogens-
verwalter, die auch diesen Test bestehen, konnen auf die
FinGuide-Plattform aufgenommen werden. Ihr Ange-
bot und diverse Kennzahlen werden detailliert erfasst.

Matching

Anleger:innen, die einen passenden Vermogensver-
walter suchen, konnen auf der Website von FinGuide
ihre Bediirfnisse erfassen. FinGuide hat dafiir einen
Fragekatalog entwickelt und tber die Jahre ver-
feinert. Sobald die Bediirfnisse online erfasst sind,
sucht der Algorithmus die bestmoglichen Uberein-
stimmungen mit den Anbieterdaten. FinGuide bie-
tet aber mehr als nur Datenanalyse: Das Resultat

des Matchings wird in einem kostenlosen persénli-
chen Gesprich vertieft und die Kundschaft erhilt alle

gewlnschten Informationen tber die infrage kom-
menden Anbieter. Das Ziel des Gesprichs ist die

Identifikation der zwei am besten zu den individu-
ellen Bedirfnissen passenden Vermogensverwalter.

Entscheid

Nachdem im FinGuide-Beratungsprozess Zahlen
und Fakten im Vordergrund stehen, lernen Interes-
sierte im nichsten Schritt ihre potenziellen Bera-
ter:innen bei ihren beiden Top-Anbietern personlich
kennen. Dabei steht im Zentrum, ob die Bediirfnisse
verstanden werden und ob ein Vertrauensverhiltnis
entsteht. Danach fillt der Entscheid iiber die allfil-

lige Aufnahme einer neuen Geschiftsbeziehung.

Geschiftsmodell

Die Beratung bei FinGuide ist kostenlos und dennoch
unabhingig. Wenn FinGuide fir Kund:innen einen
passenden Vermogensverwalter identifizieren kann,
erfolgt von diesem eine Vergiitung. Die Vergiitung ist
bei allen Anbietern exakt gleich hoch. So bestehen kei-
nerlei Anreize, Kund:innen zu einem bestimmten Ver-
mogensverwalter zu lenken. Das Mindestvermégen fir
die Nutzung der Dienstleistung betrigt CHF 500 000.
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